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-  سرمقاله ـ  این مغزم کارش خیلی درسته ها!
داستان اپل

مطالعه بی عمل مساوی صفر
گام به گام راه اندازی يک شغل دوم

چگونه کارآفرينی کنم ؟
گذشته ، حال ، آينده

سيستم عامل بومی يا ملی ؟ مسئله اين است! 
کارآفرينی بدون سرمايه

 اعتماد مشتري، تضمين حيات کسب و کار 
آنلاين

چگونه کار خود را شروع کنيم ؟ 

برای استفاده از امکانات سايت »ميلياردرهای آينده ايران« 
به آدرس اينترنتی زير مراجعه کنيد . . .
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صحت مقــالات مـورد 
نيست   انجـمن  تائيــد 
بــه  را  قـضـــاوت  و 
خوانندگان واگـــذار

 مي کنيم .

شماره صفحه

مدتی است که در سایت میلیاردرهای آینده ایران، بحث قوانین ذهن و 

استفاده از قدرت ضمیرناخودآگاه داغ شده است و دوستان و اعضا روش 

ها و تجربیات خود را برای فعال کردن این بخش از مغز با دیگران درمیان 

می گذارند.

از بحث ها هستم که در آن بصورت عملی،  نوع  این  شخصا که عاشق 

توانایی مغزت را می توانی به رخ همه بکشی!

ماشااله، کلی روش، نقشه و نرم افزار که به زور هم شده! می توانی مغزت 

را بکار بیاندازی. توصیه می کنم همه ما یک ماه بیاییم و این روش ها را 

بکار بگیریم و با »تلقین« عادات خوب به مغز خود، سعی کنیم که فردی 

بهتر باشیم، اما سعی کنیم که از دید یک فرد خارجی به توانایی های ذهن 

خود نگاه کنیم و هر تغییری را که مشاهده کردیم، آن را یادداشت کرده 

و با دلیل به دنبال تقویت توانایی های ادراکی خود باشیم.

اما  بزنم   ثقیل  و  سخت  های  حرف  اینجا  در  خواهم  نمی 
امیدوارم که با شکستن دیوارهای ذهنی خود، زمانی برسد که 

بخود بگویید: »این مغزم کارش خیلی درسته ها!«
یک موضوعی دیگر که می خواستم در اینجا یادآوری کنم، 
حوصله  اگر  خود.  شناخت  زمینه  در  بخصوص  بود،  مطالعه 
های  تست  از  استفاده  دیگر  راه  هم،  ندارید  خواندن  کتاب 
روانشناسی شناخت خود و شخصیت است، گاهی چیزهایی از 
خودتان دستگیرتان می شود که شاید در این چندین سال، اصلا 

به آن توجه ام نکرده باشید.

البته عمل کردن بسیار مهم است فقط خواندن و تئوری هیچ فایده 

ای ندارد همان طور که درس خواندن تئوری در دانشگاه برای هیچ 

کدام از ما دردی را دوا نکرده است.

باید یک کاغذ و قلم برداشت و ایده ها را ثبت کرده یک کلمه 

به هر پاراگراف اضافه کرد تا این ذهن هم کمی به جنب و جوش 

بیافتد.

»عالم بی عمل« شدن خیلی سخت نیست می توانیم یک ماه دیگر 

هزار کتاب، مقاله و مطلب را »خورده باشیم« اما پای عمل که می 

رسد، پایمان لنگ بزند!

دست به  عمل زدن هم قدرت ریسک کردن و نترس بودن می 

خواهد که همین روش های شناخت از خود است که به شما می 

گوید مرد عمل هستی یا نه!

اگر هم تجربه ای دارید، ازخواندن کتابی لذت 
بردید و کلا علاقه به اشتراک گذاشتن تجربیاتتان 

داشتید، توصیه می کنم از لینک پایین صفحه 
وارد سایت ما شده و یکی از ما شوید!!

این مغزم کارش خیلی درسته ها!

- مطالب ، لزوما نظر مديران انجمن نيست .
- تحريريه در ويرايش مطالب آزاد است .

- نقل مطالب ماهنامه با ذکر ماخذ بلامانع است .
- مطالب دريافتي مسترد نخواهد شد .

- دوستان و علاقمندان جهت ارسال مطالب خود در 
راستاي موضوعات ماهنامه و انجمن لطفا فايل ها را 

به صورت word و به آدرس اينترنتي :
  unc . iran@yahoo.com ارسال نمايند .
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اين  در  توان  مي  را  اپـل  شــرکت  اهمـيت 
دانست که مخترع و وارد کننده فناوري هاي 
بوده  خود  محصولات  روي  بر  جــديــدي 

است

 باد می وزد 

می توانی در 

مقابلش هم 

دیوار بسازی 

، هم آسیاب 

بادی تصمیم با 

تو است

خوب 

گوش کردن 

را یاد بگیریم 

گاه فرصتها 

بسیار آهسته

 در می زنند 

که باعث شده پيش قراول شرکت هاي زيادي 
باشد اختراعاتي که تعداد آن را  بيش از 313 

مورد دانسته اند . داستان اپل

ول ص تمام ف برای  مردی 

کاميار کاظمی
)منتشر شده در ماهنامه دنيای کامپيوتر و ارتباطات(

قسمت اول



ماهنامه ميلياردرهاي آينده ايران6
www.forum.unc-co.ir ماهنامه ميلياردرهاي آينده ايران5

www.forum.unc-co.ir

 ٬ آن  پشت  اصلي  مغزي  آن  نسبت  به  و  اپل 
توقع  سطح  تا  اند  بوده  دليلي   ٬ جابز  يعني 
ديگر  و  ببرند  بالا  تکنولوژي  از  را  کاربران 
اپل يک شرکت نيست بلکه يک طرز تفکر و 
نگاهيست براي ديدن آينده با چشماني باز! و 
اينجاست که بررسي تاريخچه و بحث درباره 
تفکرات و تکنولوژي هاي آن خالي از لطف 

نخواهد بود.
را در  1 آوريل  اپل  بناي شرکت  استيو جابز 
نهاد. آمريکا  کاليفرنياي  ايالت  در   ۱۹۷۶
شرکتي که در ابتدا با هدف وارد شدن به دنياي 
و  گذاشت  عرصه  به  پا  خانگي  کامپيوترهاي 
همراه در دوران حيات خود سعي کرده است 
که در دو سطح نرم افزار و سخت افزار با يک 
ساله  استيو16  و  برود  پيش  موازي  و  انديشه 
مهندس  که  ساله   21 وزنياک  استيو  همراه  به 
کامپيوتر بود با اعتماد بنفس زياد بر اين ميدان 
 IBM قدم نهادند و حتي تا رقابت با شرکت
که غول تکنولوژي زمان خود  به حساب مي 

آمد پيش رفتند.

توانست   1980 سال  تا  کوچک  شرکت  اين 
 Apple از  که  را  خانگي  کامپيوتر  دسته  سه 
بودن  مجهز  با   Apple II در  و  I شروع شد 
به فلاپي درايو توانست از رقبا يک سروگردن 
به  نيز   Apple III دسته  در  و  بايستد  بالاتر 
رقابت با IBM پرداخت که به علت مشکلاتي 
که در اين دسته از لحاظ طراحي وجود داشت 
مجبور شد که همه دستگاه هاي فروخته شده 
رفع  و  تحليل  به  شروع  و  و  بازگردانده  را 

نواقص آن نمايد.
شايد خيلي از افراد وقتي با اين شکست مواجه 
مي شدند و صدها کامپيوتر ساخته شده آنها به 
شرکت نوپايشان بازگردانده مي شد آن را يک 
فاجعه عظيم شمرده و ديگر دست از کار مي 
کشيدند اما جابز و وزنياک شروع به تحليل و 
بررسي علت ها کردند و توانستند با اين تلاش 
هاي  ايرادات دستگاه  بر طرف کردن  و  خود 
کاربر  و  جديد  هاي  دستگاه   ٬ خود  توليدي 
طلايي  دوران  شروع  نهايت  در  و  پسندتر 

شرکت خود را رقم بزنند.
و  پستي  کرد  خواهم  سعي  بعدي  قسمت  در 
بلندي هاي ديگري که اپل با آن همواره روبرو 

بوده است را بازگو کنم.

معیار واقعی 

بودن 

تصمیم، آن 

است که 

دست به 

عمل بزنیم. 

آنتونی رابینز

افرادی که از 

ریسک کردن 

می ترسند ، 

به جایی

 نمی رسند .  

مارک فیشر
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و اما بحث من :

مورد  اش  نويسنده  که  کتابي  از  جلد  يک  عزيزان 

تهيه  خارجي  چه  و  ايراني  چه  است  شما  علاقه 

کنيد  درک  را  مطالبش  و  بخوانيد  و  کنيد.بخوانيد 

کنيد. پيدا  را  خود  نظر  مورد  کنيد.شغل  تکرار  و 

ياد  را  ضعفش  و  قوت  نقاط  و  بپرسيد  کنيد  تحقيق 

آغاز  را  خود  حرکت  مطالعه  با  همسو  و  بگيريد 

کنيد.نتيجه عالي خواهيد گرفت.

درتمام اين کتابها بدون استثنا نوشته شده :

مکتوب  حتما  و  کرده  مشخص  را  هدفهايتان   -

کنيد.

- باور و ايمان داشته باشيد که به آن مي رسيد.

تکرار  روزانه  و  نوشته  تاکيدي  و  مثبت  جملات   -

کنيد.

ام  کرده  مطرح  هميشه  خود  من  که  مهمي  مسئله   -

: ديوارهاي ذهني خود را بشکنيد.

- ذهنتان را پر ثروت کنيد.

کرده  پيدا  را  خود  علاقه  مورد  کار  نهايت  در   -

مطالعه  پاي  به  پا  و  کرده  پيدا  را  رموزش  و  رمز  و 

حرکت را هم شروع کنيد.نتيجه 20 يعني عالي.

شما تايپيکهاي متنوع انجمن ميلياردهاي جوان را 
عضو  عزيزان  هاي  ايده  و  کرده  مطالعه  دقت  با 
از نظر  را بخوانيد .خواهيد ديد که هيچ مشکلي 

آموزش نداريد و فقط و فقط بايد عمل کنيد.

بابت سخنراني .......
بليط از 450 تا 990 هزار تومن

شود. داده  بايد  چيزي  چه  بابت  پول  اين  واقعا 
درآمد ايشان و افرادي که در اين زمينه کار مي 
کنند , از کار نيست بلکه به خاطر مطرح کردن 
مطالب تفکر مثبت و ترغيب و تشويق همگان به 
کسب درآمد است.من منکر خدمات اين عزيزان 
نيستم بلکه تعجب مي کنم از خودمان.ما در ايران 
افرادي داريم که با دست فروشي به اوج ثروت 
رسيده اند و با يک ايده چنان زندگيشان زير و رو 
شده که باعث تعجب همگان است ولي اينان را 

نمي بينيم .
ولي  نيستم  منکرشان  من  و  باشند  بايد  افراد  اين 
اندازه فقط  اندازه مطالعه ؟تاچه  در تعجبم تا چه 
خوانيم  مي  را  کتابي  صفر.وقتي  عمل  و  مطالعه 
به  وشايد  گرفته  بر  در  را  وجودمان  تمام  هيجان 
تا آخر نخوانده  جرأت عرض کنم که کتاب را 
ذوق و شوق ثروت چنان ما را فرا مي گيرد که 
فکر مي کنيم الان است که اسم ما جزو بزرگترين 
ثروتمندان جهان اعلام شود.بعد از مدتي کم کم 
و  بخشيم  لقايش مي  رابه  دلسرد شده و عطايش 
تهيه  ديگري  نويسنده  از  ديگري  کتاب  دوباره 
هيچ  بدون  شود  مي  تکرار  سيکل  اين  و  کرده 

نتيجه اي.

مطالعه بی عمل =  0

تجربه 

طاقی 

است که 

باید روی 

آن خانه 

بسازید  . 

هنری بروک 

آدامز

کسی آب 

را خوب 

می‌شناسد 

که درآن شنا 

کرده باشد

هوشنگ قربانيان ) عضوسایت ميلياردرهاي آينده ايران (
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علت  به  خاص  نوع  اين  به  نباشد  بد  کردم  تصور 

و  تر  عمومي  بصورت  دارد  که  جالبي  مزاياي 

و  خود  تجربيات  از  و  بپردازم  گام  به  گام  حتي 

براي  ايران«  آينده  »ميلياردرهاي  سايت  اعضاي 

شما بگوييم.

موفقيت،  براي  توان  نمي  که  ام  گفته  بارها 

خود  خلاقيت  از  بايد  حتما  و  پيچيد  اي  نسخه 

رفع  جهت  اختصاصي  هاي  حل  راه  يافتن  براي 

بين  اين  در  اما  ببريم.  استفاده  مسائل  رجوع  و 

که  نگاهي  و  اينترنت  از  درآمد  کسب  به  تمايل 

بررسي  قابل  شود،  مي  دوم  شغل  عنوان  به  آن  به 

است.

در  پيوسته  بصورت  ماهنامه،  اخير  شماره  پنج  در 

حواشي  پيرامون  هايي  حل  راه  و  دوم  شغل  مورد 

دوستان  کرديم.  صحبت  آن  اندازي  راه  و 

فـرمـودند  را  مطالبي  و  گرفتند  تماس  بسياري 

در  و  مباحث  سلسله  اين  توفيق  از  نشان  که 

بخش  يادگيري  براي  دوستان  علاقه  نهايت، 

افراد  مثال،  براي  بود،  مقالات  از  خاص  هاي 

درآمد  کسب  از  گوناگون،  مشاغل  با  مختلفي 

را  سوالاتي  دوم،  شغل  يک  عنوان  به  وب  از 

که  تخصصي  به  توجه  با  که  کـردند  مـطـرح 

در اين سال ها و در اين مسير کسب کرده ام،

شغل آنلاين، شغل اول يا دوم؟

با  که  گوهايي  و  گفت  پيرو  و  قبل  مدتي 
با  دارم،  کار  و  کسب  زمينه  در  موفق  افراد 
و  موفق  نسبت  به  هاي  سايت  از  يکي  مدير 
شدم.  مواجه  اينترنتي  بالاي  درآمد  با  البته 
ابتدا زماني که دفتر اين سايت را در يکي از 
برج هاي خوب تهران همراه با ده ها کارمند 
مشغول در دفتر ديدم، متوجه فعاليت گسترده 
حوزه  در  ايراني  سايت  يک  خوب  بسيار  و 
سرمايه  يک  کنار  در  شدم.  آنلاين  درآمد 
چند صدميليوني که پشت اين کسب و کار 
بود، جواب هاي جالبي نيز از مديران سايت 
شنيدم که قصد دارم در ادامه به برخي از اين 

تجربيات اشاره کنم.
به  و گو،  اين گفت  از  بخشي  در  زماني که 
صراحت از اين مدير جوان سوال کردم که 
به  متاهل هستيد، زماني که  اينکه  به  با توجه 
مورد شغل خود چه  در  رفتيد،  خواستگاري 
يک  مدير  که  کرديد  اشاره  آيا  و  گفتيد؟ 
کسب  راه  اين  از  و  هستيد  اينترنتي  سايت 

درآمد مي کنيد؟
جوابشان جالب بود، ايشان گفتند که نه چون 
فعاليت  به  مشغول  غالب يک شرکت  در  ما 
شرکت  فلان  »مدير  کردم:  عنوان  هستيم، 

هستم.«

ميان  در  غلط  باور  يک  از  نشان  جواب  اين 
داشتن  ايران  در  متاسفانه  دارد،  مردم  عموم 
يک  عنوان  به  آنلاين  درآمد  کسب  و  سايت 
شغل به شمار نمي آيد و بسياري از افرادي که 
با آنها صحبت  اين زمينه مشغول هستند و  در 
با  از وب، کسب درآمد مي کنند  و  مي کنم 
خاطر  به  حتي  که  هستند  مواجه  مشکل  اين 
خانواده  تشکيل  و  اطرافيان  منفي  نظر  اظهار 
موفق  بسيار  آنلاين  درآمد  زمينه  در  آنکه  با 
هستند، اما به ناچار به کارهايي رو مي آورند 
بودن«  »شاغل  تعريف  در  اطرافيان  ديد  از  که 
آن  در  فرد  که  است  ممکن  مي گنجد، حتي 

کار، مهارت لازم را نداشته باشد.
از  مقاله  اولين  در  باشيد،  داشته  ياد  به  اگر 
سري مقالات شغل دوم عرض کردم که آنچه 
مي  فکر  و  گويند  مي  شما  مورد  در  ديگران 
کنند همه يک »ديوار ذهني« براي شماست و 
آن  در  که  شغلي  به  و  بياييد  کنار  آن  با  بايد 
ديگران  زيرا  بپردازيد  داريد  علاقه  و  مهارت 
مي  که  طور  هر  شما  مورد  در  که  دارند  حق 
شما  اما  بزنند  هر حرفي  يا  کنند  فکر  خواهند 
نداريد که آن چيزي شويد که در مورد  حق 

شما مي گويند يا فکر مي کنند! 

رحمت 

خداوند ممکن 

است تاخیر 

داشته باشد اما 

حتمی است. 

آنتونی رابینز

چنانچه نیک 

اندیش باشید 

خیر و خوشی 

به دنبالش 

خواهد آمد. 

ژوزف مورفی

گام به گام، 

راه اندازی یک 

شغل دوم

)http://forum.unc-co.ir نويسنده : کاميار کاظمی )مدير سايت
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مزاياي کسب آنلاين، به عنوان شغل دوم

جزء  هميشه  آنلاين  بصورت  درآمد  کسب 

روش  هست،اين  و  بوده  ام  شخصي  هاي  علاقه 

اين  وجود  با  که  است  بسياري  مزاياي  داراي 

نيست  بد  کنم،  مي  ذکر  ادامه  در  که  دلايل 

دوم،  شغل  عنوان  به  حداقل  آن  مورد  در  که 

صحبت و کار شود:

انرژي  و  دانش  سرمايه،  هرمقدار  با  شما   -
آن  و  ايجاد  را  خود  آنلاين  شغل  توانيد  مي 
اعضاي  از  يکي  مثال  براي  دهيد.  را گسترش 
سايت، يک وبلاگ دارد که در آن آموزش 
خانم  به  را  دستي  کارهاي  با  رابطه  در  هايي 
آموزش  کنار  در  و  دهد  مي  علاقمندان  و  ها 
کاربرانش  به  را  مطالب  آن  دي  سي  نيز،  ها 
عرضه مي کند. همان طور که حتما مي دانيد 
ساخت وبلاگ رايگان است، تنها ايشان سعي 
مي کنند تا هنر خود را با ديگران به اشتراک 
گذاشته و درآمدي کسب کنند پس مي توانيد 
با کمترين هزينه و در اوقات بيکاري خود به 

اين شغل بپردازيد.

- همه افراد با هر دانش و سرمايه اي، تنها يک 
ويترين براي عرضه محصولات خود دارند که 
همان صورت و شکل سايت مي باشد. راسته 
که  ندارد  وجود  بالا  هاي  اجاره  با  بالاشهر  يا 
فروش بهتر و بيشتر باشد. تنها شما بايد رقبا را 
بشناسيد، روش هاي کسب درآمد آنها را يافته 
و بهينه کنيد و در اين راه کسب تجربه کنيد تا 
به درآمد برسيد پس ديگر ديوار ذهني وجود 
از وب  بهتري  ندارد که فلان سايت در جاي 
قرار دارد! و براي همين درآمد بيشتري کسب 
يک  رشد  براي  زيادي  دلايل  البته  کند  مي 
کسب آنلاين وجود دارد که در ادامه مقالات 

به آن ها خواهم پرداخت.

سايت  درآمد  مورد  در  تحقيق  يک  قبل  چندي 

دادم  انجام  تبليغات  جذب  راه  از  ايراني  هاي 

نشان  تحقيقات  کردم،  منتشر  نيز  وب  در  که 

برخي  صدميليوني  چند  درآمد  که  دهد  مي 

بالاي  بسيار  پتانسيل  از  نشان  ايراني  هاي  سايت 

ها  سايت  مديران  براي  اينترنت  از  بخش  اين 

با  که  باشيد  شده  متوجه  بايد  حتما  پس  دارد. 

توانست  خواهيد  دورانديشي،  و  خلاقيت  کمي 

به  آنلاين  طريق  از  را  مناسب  دوم  شغل  يک 

راه اندازيد.

- حتي با هزينه بسيار و طراحي خوب اگر کم کار 
باشيد، سايتتان به يک مغازه بسيار شيک در يک 
جزيره متروک تبديل مي شود که اصلا بازديدي 
ندارد پس بايد خلاق باشيد و سايت خود را بروز 
نگه داريد که اين موضوع بروزرساني مطالب و 
اطلاعات در سايت به خودي خود، به رشد دانش 
و اطلاعات شما منجر خواهد شد و مطمئن باشيد 
ارتباط درست با منابع علمي در اينترنت اگر رشد 
اقتصادي نداشته باشيد به رشد علمي شما، خواهد 

انجاميد.
و  سايت  توانيد  مي  شرايطي  هر  و  جا  هر  در   -
فروش خود را کنترل کنيد تنها نياز به يک تلفن 
همراه متصل به اينترنت داريد پس نگران کار در 
اداره، دانشگاه و غيره نباشيد زيرا بسياري از افراد 
پاره  صورت  به  شغل  اين  به  ابتدا  وب  در  موفق 
وقت نگاه مي کردند و پس از مدتي، اين کسب 

به عنوان شغل اولشان در آمد.
- در هر ساعت شبانه روز، مغازه شما که همان 
نيمه شب که شما در  باز است،  سايت تان است 
استراحت هستيد، مشتري ها به سايت تان سر زده 
حتي  شما  آنکه  بدون  کنند  مي  خريد  شما  از  و 
در فروشگاه خود حاضر باشيد که اين دليل، فوق 

العاده جذاب و دلنشين است.

افراد موفق 

هیچ وقت 

اجازه

 نمی دهند 

که شرایط 

آزارشان 

دهد. 

مارک فیشر

افرادی که 

زمان را 

در انتظار 

شرایط عالی 

از دست 

می دهند 

هرگز موفق 

نمی شوند. 

مارک فیشر
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- اين روش کسب درآمد براي هر فرد با هر 
افراد  از  به شرطي که  است  مناسب  دانشي 
مناسب جهت راه اندازي سايت تان کمک 
از  يکي  ها  همايش  از  يکي  در  بخواهيد. 
اينترنت  در  خوبش  بسيار  درآمد  از  اعضا 
براي ما گفت در حالي که هنوز ديپلم بود 
به گريبان! و پس  با غول کنکور! دست  و 
از مدتي هم بسته طراحي سايت موجود در 
به  را  خود  کسب  و  داد  سفارش  را  سايت 

شکلي حرفه اي دنبال کرد!

-  اگر براي راه اندازي يک شغل آنلاين با 
هايي وجود  راه  افراد آگاه مشورت کنيد، 
مشاغل  از  نوع  اين  انجام  براي  که  دارد 
آنلاين  درگاه  حتي  و  شرکت  ثبت  به  نياز 
جهت پرداخت اينترنتي نيست و مي توانيد 
اضافي  هزينه هاي  بدون  و  بصورت واسط 

کار خود را ادامه دهيد.

حتي  و  عمراني  کارهاي  در  حتما   -
ايد  شده  مواجه  هايي  رتبه  با  انفورماتيک 
بندي که  اساس آن رتبه  بر  ها  که شرکت 
نشان از توانايي فني و عمراني آنها دارد، مي 
توانند در مزايده ها شرکت کرده و پروژه 
هاي خوبي را تصاحب کنند. در اينترنت نيز 
درجه بندهايي براي وب سايت شما، توسط 
و  گوگل  مانند  مطرح  هاي  شرکت  برخي 
الکسا وجود دارد که مي تواند حداقل در 
مناسب  برايتان  مشتريان،  از   آگهي  جذب 

باشد. 

کمي از مشکلات

البته اين شغل نيز، مانند هر کسبي 
داشتن  و  تجربه  نيازمند  ديگر 
در  و  است  اوليه  اطلاعات  کمي 
اين  به  که  کنم  مي  توصيه  ابتدا 
ساير  مانند  از کسب درآمد  نوع 
وارد  اندک  باتجربه  که  مشاغلي 
آنها مي شويد، به عنوان »مدينه 
فاضله« نگاه نکنيد. متاسفانه برخي 
که  کنند  مي  تصور  دوستان  از 
کافيست  سايت  وب  يک  داشتن 
وب  برپايي  منتظر  وب  دنياي  و 
ورودشان،  با  تا  آنهاست!  سايت 

مشتري ها صف بکشند!
نخير اصلا اين طور نيست و چه 
و  اند  شده  وارد  که  افرادي  بسا 
با سال ها زحمت و بدون  حتي 
شده  خارج  وب  از  دسترنجي، 
اند. بايد صبر داشته باشيد و کم 

کم بر دانش خود بيافزاييد.

در مقالات بعد سعي خواهم کرد تا 
گام هاي ديگر را براي راه اندازي 
عنوان  وب  در  موفق  کسب  يک 
به  ورود  براي  روشني  ديد  تا  کنم 

اين نوع از درآمد بدهم.
براي  تا  ادامه، دعوت مي کنم  در 
در  تخصصي  مباحث  در  شرکت 
مورد کسب درآمد از وب و استفاده 
از آموزش ها و تجربيات اعضا و در 
اختيار قرار دادن تجربه هاي خود، 
http://forum.unc- آدرس  از 

»ميلياردر  خبري  سايت  و   co.ir
ايراني« بازديد کنيد.

هنگامی که 

تخیلات و 

منطق در 

ضدیت با هم 

قرار بگیرند، 

تخیلات پیروز 

می شوند. 

مارک فیشر

تولد و مرگ 

اجتناب 

ناپذیرند، 

فاصله 

این دو را 

زندگی کنیم. 

سانتابان
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ميخواهي  اگر  که  کرد  نصيحت  را  من  دوستي 

فراموش  را  آينده  و  گذشته  کني  زندگي  شاد 

کن و به الان فکر کن.

را  جمله  اين  چون  چرا  دانيد  .مي  خنديدم  من 

خوانده  و  ديده  روانشناسي  کتابهاي  اکثر  در 

بودم.

عقيده من اينست:
درس  آن  از  و  باش  داشته  بياد  هميشه  را  گذشته 

هدفهاي  و  ببر  لذت  زندگي  از  حال  زمان  بگير.در 

 15 حتي  و  10ساله  و  ساله   5 و  يکساله  و  ماهه   6

که  کن  فکر  آينده  کن.به  مکتوب  را  خود  ساله 

آرزويت  و  اهداف  تمام  به  و  باشي  موفق  بايد 

برسي.

وقتی که 

هدف روشنی 

داشته باشیم 

احساس 

روشنی به ما 

دست 

می دهد. 

آنتونی رابینز

ترس را از 

خود بران و 

با خود بگو 

من با نیروی 

شعور خود 

قدرت انجام 

هر کاری را 

دارم. 

ژوزف مورفی
عاشقش  و  داريد  دوست  که  را  کاري   -

هستيد انتخاب کنيد.
- در مورد کار مورد نظر تحقيق کنيد

- نقاط قوت و ضعف آنرا مشخص کنيد
- از چند مکاني که در رابطه با کار انتخابي 

شما فعاليت دارند بازديد نمائيد

- اگر نياز به مواد اوليه دارد مکانهائي که مي 
توانيد اين مواد را بدست بياوريد يادداشت 

فرمائيد
- وضعيت فروش آنرا در بازار ببينيد.

- امکاناتي که نياز است را با کمترين قيمت 
پيدا کنيدو

يا علي شروع کنيد.موفق خواهيد شد.

هوشنگ قربانيان ) عضوسایت ميلياردرهاي آينده ايران (
چگونه 

گذشته ، حال ،آيندهکارآفرينی کنم؟
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سيستم  و  بومي  و  ملي  عامل  سيستم  حكايت 

زبان  فارسي  و  ايراني  مردمان  كه  عاملي 

حكايت  كنند،  تكيه  بدان  لحاظ  هر  از  بتوانند 

كه  پيش  سال‌ها  از  داستان  اين  نيست.  تازه‌اي 

شريف  چون  معتبري  دانشگاهي  مرجع  محققان 

نسخه  يك  شخصي‌سازي  روي  كردند  اعلام 

مي‌كنند  كار  لينوكس  آزاد  عامل  سيستم  از 

كاملي  نسخه  هم  هنوز  كه  امروز  تا  شد  شروع 

سيستم  چنين  عنوان  به  را  آن  معتبر  مراجع  كه 

عاملي تاييد كنند عرضه نشده.

از  جديدي  توزيع  اخيرا  قاصدك  شركت 

از  دارد  ادعا  كه  كرده  عرضه  و  مهيا  را  لينوكس 

عبرت  ايران  در  موسسات  ديگر  ناكام  تجربيات 

به  كه  رفته  را  راهي  تجاري  ديد  با  و  گرفته 

بيشتر  آنكه  براي  دارد.  فراوان  اميد  آن  موفقيت 

خود  ببريم  پي  موضوعات  اين  سقم  و  صحت  به 

جايي  قاصدك،  شركت  عامل  مدير  ديدار  به 

پا  آنجا  از  قاصدك  جديد  عامل  سيستم  كه 

محيطي  در  و  رفتيم  گذاشته  وجود  عرصه  به 

سيستم  درباره  گفت  و  گپ  به  ايشان  با  دوستانه 

عامل »قاصدك« پرداختيم.

• لطفاً در ابتدا از خودتان و تجربياتتان 
در زمينه کاريتان بفرماييد.

يعني   ۱۳۶۸ سال  از  هستم.  قنبري  محمدکاظم 

به  شروع  يونيکس  از  پيش  سال   ۲۳ حدودا 

 ۱۳۷۷ سال  از  رسيدم.  لينوکس  به  تا  کردم  کار 

شکل  غيررسمي  صورت  به  قاصدک  شرکت 

نرم‌افزارهاي  از  استفاده  نيز  شرکت  پايه  و  گرفت 

نيز   ۷۸ سال  در  بود.  محصول  توليد  براي  باز  منبع 

محصول  اولين  شد.  ثبت  قاصدك  شرکت  رسماً 

ما که در واقع يک ايده براي شروع کار بود

Virtual ISP نام داشت

کشور  در  اينترنت  تازگي  به  زمان  آن  در   .

دهنده  ارائه  کشورهاي  حتي  و  بود  شده  وارد 

يک  که  بود  اين  ما  ايده  بودند.  محدود  اينترنت 

يک  مانند  و  باشيم  داشته  سرور  تعدادي  با  پنل 

سپس  و  شود  داده  ارائه  اعتبار  و  خدمات   ،ISP

سرور  ميل  و  سرور  کش  اکانتينگ،  بحث 

نيز  شخصاً  گرفت.  شکل  قاصدك  داخل  در 

در  شريف  دانشگاه   ۷۳ سال  فارغ‌التحصيل 

رشته سخت‌افزار هستم.

هر واقعه ای 

در آغاز به 

صورت رویا 

است.

 کارل سندبرگ

با هر تصمیمی 

تغییری تازه 

در زندگی 

آغاز 

می کنید. 

آنتونی رابینز

سيستم عامل بومی يا ملی؟ 
مسئله اين است!

خبرگزاری ايتنا
کاميار کاظمی، حسين رسولي

مصاحبه ماه
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• داستان سيستم عامل قاصدک از کجا 
شروع شد؟

ملي  معروف  عامل  سيستم  اوليه  هسته  جزو  من 

روزهاي  در  ليكن  بودم؛  شريف  دانشگاه  در 

اين  بنده  احساس  چون  شدم.  جدا  پروژه  از  اول 

وجود  مشخصي  هدف  پروژه  اين  در  كه  بود 

بود  اين  بر  ما  اصلي  چالش  اينكه  ضمن  ندارد؛ 

مي‌خواهيد  فارسي  عامل  سيستم  بالاخره  که 

عامل  سيستم  اصلا  يا  ملي؟  عامل  سيستم  يا 

گروهي  هر  در  كنون  تا  هنگام  همان  از  بومي؟ 

اين  با  کند  شروع  را  کار  اين  مي‌خواست  که 

مواجه  اصلي  اهداف  نبودن  مشخص  مشکل 

بودم  جلسه  چند  گروه‌ها  اين  بيشتر  در  و  بوديم 

که  مسائل  برخي  نبودن  مشخص  خاطر  به  اما 

که  کردم  احساس  آن،  ضعف‌هاي  و  گفتم 

از  پس  رسيد.  نخواهد  جايي  به  پروژه‌ها  اين 

نيز  بعدها  اتفاقاً  و  آمدم-  بيرون  پروژه‌ها  اين 

اين‌چنين شد و اين پروژه‌ها به جايي نرسيدند.

دولتي  نيمه  و  دولتي  پروژه‌هاي  در  آن  از  پس 

ايزايران  شرکت  كه  اواخر  اين  تا  نشدم  وارد 

علمي   - راهبردي  »کميته  نام  به  کارگروه  يک 

در  که  داد  تشکيل  را  بومي«  عامل  سيستم  توليد 

بازهم  اما  آمد  پيش  چالشي  بحث‌هاي  نيز  آنجا 

جلسات  اين  نرسيد.  نتيجه‌اي  به  مباحث  اين 

حدود يک سال و نيم پيش برگزار شد.
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رسيديم  نتيجه  اين  به  ما  پيش  ماه  شش  اينكه  تا 

روز  همايش  در  دارد.  وجود  خلأ  اين  بالاخره  که 

 )۱۳۹۱ )ارديبهشت  اجلاس  سالن  در  ارتباطات 

از  تقدير  لوح  که  بوديم  کساني  از  يکي  از  ما   ،

چند  تيزر  يک  همايش  همان  در  گرفتيم.  وزير 

بومي  عامل  »سيستم  نام  به  پروژه  يک  از  دقيقه‌اي 

توجه‌برانگيز  و  زيبا  هم  خيلي  که  شد  پخش  زمين« 

از  بازگشت  از  بعد  كردم  تصور  كه  طوري  بود. 

کنم  دانلود  را  عامل  سيستم  اين  مي‌توانم  همايش 

حقيقت  در  هنوز  نه  که  ديدم  اما  کنم.  کار  آن  با  و 

چيزي نيست و فقط ادعاي خيلي خوبي دارد.

که  رسيد  ذهنم  به  موضوع  اين  هنگام  همان  در 

در  خصوص  به  و  مي‌شود  احساس  خلأ  اين  هنوز 

را  کاري  مي‌شود  است  ملي  توليد  سال  که  سالي 

در اين زمينه انجام داد؛ 

به  لينوکسي«  ملي  عامل  »سيستم  مانند  عباراتي   ”

سيستم  اساس  از  زيرا  نيست.  مفهوم  داراي  کل 

مباحث  اساس  و  نيست  شما  براي  لينوکس  عامل 

شما  که  بود  اين  در  ديگران  و  ربيعي  دکتر  با  ما 

جلو  نمي‌توان  را  کار  نمي‌شناسيد  را  مفهوم  چون 

کار  اين  پشت  نيز  دولتي  سازماني  اگر  “حتي  برد. 

تاکنون  که  کارهايي  تمام  که  طور  همان  نباشد. 

انجام داده‌ايم با بودجه خصوصي بوده است.

يک  فعلًا  ما  که  گفتم  زمان  همان  از  پس 
يک  نسخه  فعلًا  که  بدهيم  بيرون  چيزي 
باشد. از همان زمان نيز در مورد ملي يا بومي 
بحث  مفاهيم  اين  و  عامل خود  بودن سيستم 
کرديم. متوجه شديم که مشکل در راه‌هايي 
که تا کنون رفته‌‌اند به علت اختلاف موجود 
با  است.  مفاهيم  اين  از  مختلف  روايت  در 
مشورت‌هايي که انجام داديم تصميم گرفتيم 
عامل  سيستم  يک  را  عامل  سيستم  اين  که 
توزيع  مفهوم  اين  حتي  کنيم.  معرفي  بومي 
نشود.  بيان  نيز  بومي   )Distribution(
و  نيستيم  عامل  سيستم  توليد  مدعي  ما  البته 
نمي‌گوييم سيستم عامل بومي توليد كرده‌ايم. 
از  شده  ارائه  محصول  اين  مي‌گوييم  بلکه 
اين  کنار  در  و  است  عامل  سيستم  جنس 
يعني  خود  برند  نيز  عامل«  »سيستم  اصطلاح 
بر  اصرارمان  چون  داديم.  قرار  را  قاصدک 
اين است که اين سيستم عامل بومي، در ايران 
براي آن يک  قرار گيرد. پس  استفاده  مورد 
نام فارسي را بر خلاف آنچه در بازار متداول 

است، انتخاب کرديم.
يعني  بومي  عامل  سيستم  بنــده  نظر  از 
نيـازهـاي  که  کرده‌ايد  جمع  شما  که  چيزي 
کاربـرهــــــاي بومـي را مرتفـع کنـد که اين

مانند   - باشد  بومي  ويندوز  يک  مي‌توانــد 
من  نگفت  »سينا«  گاه  هيچ  که  سينا«  »ويندوز 
ويندوز داده‌ام بلکه توزيعي از ويندوز شرکت 
مانند  ديگر  ويندوزهاي  يا  بود.  مايکروسافت 
»مريم« و غيره. آنها نگفتند ما ويندوز را توليد 
را در  بومي  نيازهاي کاربرهاي  بلکه  کرده‌ايم 

توزيع‌هاي مختلف خود، لحاظ کردند.

برای شروع 

باید باور 

داشته باشی 

که

 می توانی، 

سپس با 

اشتیاق 

شروع کنی. 

مارک فیشر

اگر 

نمی دانی به 

کجا میروی 

به هیچ کجا 

نخواهی 

رسید. 

مارک فیشر
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سيستم عامل قاصدك چه ويژگي‌هاي 
جديد و متمايزي دارد؟

سيستم  ويژگي‌هاي  در  که  مواردي  از  يکي 

»عدم  قابليت  است،  شده  درج  قاصدک  عامل 

شبکه  از  سازمان  شبکه  جداسازي  به  نياز 

اصرار  آن  وجود  به  بنده  که  است  اينترنت« 

در  زيادي  اهداف  وجود  دهنده  نشان  و  داشتم 

بومي  سيستم‌هاي  بنده  نظر  به  است.  آن  پشت 

مخاطب  به  بايد  و  باشد  شده  نويسي  کد  نبايد 

شما  محل  در  اگر  کند.  نگاه  آن  نيازهاي  و  خود 

بومي  عامل  سيستم  نام  پس  مي‌کند،  زندگي 

عامل  سيستم  يک  با  که  اينجاست  و  مي‌شود 

بومي، نيازهاي بومي برطرف مي‌شود.

تا  مي‌خواهيد  شما  ملي،  عامل  سيستم  در  اما 

براي  و  کنيد  ثبت  دنيا  در  خود  بنام  را  چيز  يک 

جديد  مفاهيمي  اصلاً  شل  و  کرنل  نام‌هاي  مثال 

ممکن  حتي  و  جديد  ساختاري  و  نام‌ها  با  باشد 

عامل  سيستم  براي  خاصي  سخت‌افزار  است 

مانند  عباراتي  بنابراين  باشد.  نياز  مورد  شما 

داراي  کل  به  لينوکسي«  ملي  عامل  »سيستم 

عامل  سيستم  اساس  از  زيرا  نيست.  مفهوم 

با  ما  مباحث  اساس  و  نيست  شما  براي  لينوکس 

چون  شما  که  بود  اين  در  ديگران  و  ربيعي  دکتر 

مفهوم را نمي‌شناسيد کار را نمي‌توان جلو برد.

مالک  شما  به  زماني  لينوکس  برابر  در  پس 

داده  انجام  اساسي  کاري  که  مي‌شود  گفته 

ما  شود.  گفته  ملي  آن  به  بتوان  که  باشيد 

اين  در  مشکل  خاطر  به  که  سال‌هاست 

دهيم؛  انجام  را  کاري  نتوانسته‌ايم  مفاهيم، 

براي  پيش‌فرض  يک  بايد  كه  حالي  در 

مفاهيم تعيين کنيم.

ما  که  بودند  نوشته  ديدم  جايي  در  مثلاً 

براي  ما  البته  هستيم!  بيت‌المال  دوز  کيسه 

زيرا  کرديم،  توليد  را  محصول  اين  خود 

که  است  اين  مي‌کنند  تصور  مردم  آنچه 

چندين  بومي،  و  ملي  گفته  کسي  جا  هر 

مثال  براي  است.”  بوده  پول  پشتش  ميليارد 

يا   ،)xamin(زمين عامل  سيستم  همين 

دکتر  همكاران  محصول  عامل  سيستم 

که  بود  پول  ميلياردر  چند  پشتش  ربيعي 

واقعاً هدر رفت. “

که  هستيد  اعتقاد  اين  بر  چرا   •
کار  شريف  دانشگاه  در  متخصصان 

را به درستي انجام نداده‌اند؟
خوب  را  کاري  سال‌ها  شما  است  ممکن 

درستي  کار  اساساً  کار  آن  و  دهيد  انجام 

است  غلط  کار  آن  نفس  در  يعني  نباشد! 

آقايان  مي‌دهيد  انجامش  »خوب«  شما  که 

دادند؛  انجام  خوبي  به  را  غلط  کار  هم 

محصول  عامل  سيستم  كه  حالي  در 

نتيجه‌اي  يک  بايد  شريفي‌ها  كار  سال‌ها 

يک  لطفا  شما  اکنون  اما  مي‌داشت. 

عامل  سيتم  که  دهيد  نشان  بنده  به  سازمان 

»کارآمد«  عامل  سيستم  يا  شريف  ملي)!( 

کرده  استفاده  را  داده‌پردازي  شرکت 

)سيستم  ما  براي  مي‌گويم  من  ولي  باشد. 

مي‌شود.  حادث  امر  اين  قاصدک(  عامل 

كاربراني  در  را  پروژه  يک  خروجي  من 

شما  اما  مي‌کند.  استفاده  آن  از  که  مي‌بينم 

وجود  کسي  كه  مي‌بينيد  بگرديد،  بازار  در 

يا  شريف  عامل  سيستم  دي  سي  که  ندارد 

سازماني  و  بفروشد  را  ما  شركت  محصول 

سيستم  اين  از  من  بگويد  که  ندارد  وجود 

عامل استفاده کرده‌ام.

بر  بايد  شما  بومي  عامل  سيستم  تعريف  در 
خاصي  امکانات  خود  کاربران  طيف  اساس 
را به آن اضافه کنيد. براي مثال »سيستم عامل 
بومي  عامل  »سيستم  يا  نفت«  شرکت  بومي 
عامل  سيستم  آن  يعني  که  مخابرات«  شرکت 
براي مفهومي خاص بومي شده است که بنيان 
آن مي‌تواند هر سيستم عاملي باشد. من به سوي 
لينوکس رفتم چون به نظرم، بدون دردسر است 
و لايسنس خاصي براي مواقع تحريم ندارد و 
کار با آن راحت است و سخت‌افزار خاصي نيز 

احتياج ندارد.

• پس شما مي‌فرماييد که سيستم عامل 
تلاش  سال‌ها  محصول  شبديکس، 
يک  اساساً  شريف،  دانشگاه  متخصصان 

سيستم عامل ملي نيست؟
نه اصلًا، زماني که در نام آن واژه »لينوکس« 
است، آن سيستم عامل براي شما نيست. مگر 
در  درصدي  شصت  بالاي  تغييري  شما  آنکه 
عامل  سيستم  اين  حالا  بگوييد  و  بدهيد  آن 
براي من شده است. خودتان مي‌دانيد كه طبق 
بگوييد  آنکه  براي  شما  عام،  مالکيت  تعريف 
مالک هستم که درصد ۴۹ درصد به ۵۱ درصد 

را رعايت کنيد.

سعی نکنیم 

بهتر یا بدتر 

از دیگران 

باشیم، 

بکوشیم نسبت 

به خودمان 

بهترین باشیم. 

مارکوس گداویر

این روشنی 

هدف است 

که به شما 

نیرو

 می بخشد. 

آنتونی رابینز
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• علت را در چه مي‌بينيد؟
پروژه  پشت  شريف  در  که  تيمي  اينکه  اولاً 

و  بود  دانشجويي  تيم  يک  بود،  عامل  سيستم 

ديگر  چيزي  آنها  ديد  اصلاً  نبود.  تجاري  تيم 

بودند  کرده  بحث  جلسه  سه  مثال  براي  بود. 

است  خوب  اين  چيست.  گنو  لايسنس  که 

نه  و  فلسفي  بحث‌ها  اما  نيست  بدي  چيز  و 

کشيده  انحراف  به  اغلب  که  بود  دانشجويي 

دور  اصلي  هدف  و  موضوع  از  و  مي‌شد 

مي‌شد.

چه  مي‌خواهيم  دقيقا  که  مي‌دانيم  ما  ليكن 

لينوکسي  يک  مي‌گفت  گروه  آن  کنيم. 

را   UTF۸ و  فارسي  که  شود  داده  بيرون 

که  بود  اين  آنها  با  من  بحث  کند.  ساپورت 

اين  که  هست  فدورا  از  نسخه  يک  الان  همين 

کاريست.  چه  اين  اصلاً  و  دارد  را  امکانات 

کتابخانه‌هاي  آپديت  در  مي‌توانيد  شما  آيا 

به  حتي  و  کنيد  عمل  خوب  عامل  سيستم 

هسته‌اي  تيم  برسيد؟  فدورا  خود  آپديت‌هاي 

به  خارج  در  همه  شريف  بچه‌هاي  اوليه  و 

زيرا  ماند  عقيم  پروژه  اين  عملاً  مي‌برند.  سر 

 Business يک  حتي  و  نيست  پشتش  کسي 

لحاظ  از  بدانند  که  نبود  آن  پشت  هم   plan

تجاري چه آينده‌اي خواهد داشت.

گام‌هاي  در  که  داده‌پردازي  عامل  سيستم  يا 

»کارآمد«  اما  داشت.  تجاري  ديدي  نخست 

بلکه  باشد.  تجاري  کاري  که  نکرد  عرضه  را 

حوزه  در  دانشجويي  کاري  ديدم،  من  آنچه 

مکان  آن  در  که  بود  داده‌پردازي  دانشکده 

همه  آن  وجود  با  کند.  کار  خودشان  براي  و 

از  دارد  داده‌پردازي  که  بزرگي  مشتري‌هاي 

از  و  گرفته  را  عامل  سيستم  تا  نخواستند  آنها 

كارآمد  ديگر  مهم  نکته  کند.  استفاده  آن 

اين بود که تيمي ماندگار پشت آن نبود.

وجود  دولتي  حمايت  قاصدک،  مورد  در 

آن  پشت  حتماً  که  مي‌کنم  فکر  بنده  اما  ندارد 

کرد؛  خواهم  هزينه  آن  براي  و  خوابيده  پول 

با وجود اينكه فعلاً رايگان عرضه مي‌شود.

عاملي  سيستم  که  است  آن  قاصدک  هدف 

طيف  چند  اوليه  نيازهاي  که  شود  عرضه 

را  کاربران  از  سازماني  و  خانگي  مختلف 

سخت‌افزار  به  نياز  بدون  کند؛  آورده  بر 

که  است  امنيت  بحث  ديگر  و  پيچيده‌اي. 

بحث  و  هستند  آن  درگير  بسيار  کاربرها 

بازي و امور اداري و غيره نيز وجود دارد.

امنيتي  بخش  در  که  است  اين  ما  اصلي  ايده 

فکر مي‌کنيم پول وجود دارد.

خاص  سازمان‌هاي  در  کاربران  براي   

برگ  کرد.  مطرح  جديدي  نيازهاي  مي‌توان 

ايراني  تيمي  که  است  اين  در  قاصدک  برنده 

آن را پشتيباني خواهد کرد.

را  اطمينان  اين  خانگي  کاربر  به  مي‌توان 

قاصدک،  دي  سي  لايو  بخش  با  که  داد 

از  استفاده  مانند  را  خود  خطرناک  کارهاي 

دهد.  انجام  را  سايت‌ها  از  بازديد  و  اينترنت 

را  مردم  ديد  و  شود  فرهنگ‌سازي  بايد  البته 

بين  باشند  داشته  تمايل  تا  کنيم  عوض  کمي 

همه  از  اول  ما  کنند.  سوئيچ  عامل‌ها  سيستم 

را  فرهنگ‌سازي  اين  خودمان  شرکت  از 

و  دريافت  را  بازخوردها  اين  و  کرديم  شروع 

اساس  بر  را  قاصدک  ويندوز  تا  کرديم  سعي 

و  نيز  همچنان  کنيم.  کاربرپسند  و  اصلاح  آن 

عامل  سيستم  بهينه‌سازي  پي  در  مداوم  طور  به 

تمايلات  و  نيازها  با  تطبيق  و  »قاصدك« 

كاربران بومي هستيم.

و  كامپيوتر  دنياي  ماهنامه  از  تشكر  با 

دستاورد  اين  معرفي  جهت  در  كه  ارتباطات 

اطلاعات  فناوري  گسترش  و  بسط  و  داخلي 

تلاش مي‌كند.

منبع : ايتنا

تمام کسانی 

که ثروتمند 

شده اند باور 

داشته اند که 

می توانند 

ثروتمند 

شوند. 

مارک فیشر

باور به 

طور خود 

به خود به 

اجرا در 

می آید. 

ژوزف مورفی
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و  کنيد  تهيه  رنگي  کوچک  کاغذهاي 

منزل  کنيد.در  بندي  بسته  درآن  را  قند  دوحبه 

به  داد.قندها  انجام  را  کار  اين  شود  مي  هم 

گيرند  مي  قرار  قندان  در  زيبايي  هاي  رنگ 

ها  خانه  قهوه  و  ها  و جشن  ها  عروسي  براي  و 

، هم به صرفه است و هم مشتري پسند. 

نظر  در  را  مشکي  رنگ  عزا  مراسم  براي 

بازاريابي  و  کنيد  تهيه  کيلو  چند  بگيريد. 

ندارد  لازم  چناني  آن  سرمايه  باشيد.  داشته 

ولي فروش غير قابل تصور.

هاي  دستگاه  از  توانيد  مي  گرفت  کار  اگر 

استفاده  تا سه حبه  از يک حبه  قند  بندي  بسته 

کنيد.

- اعتماد به نفس عالي

- سماجت

- روابط عمومي بالا

- ايمان و عشق و علاقه بکار

- شيک پوشي

بيمه،  کار  در   , اينترنتي  بازاريابي  از  جدا 

 ، ساختماني  لوازم  ارائه   ، بهداشتي  لوازم 

درآمد  توان  مي  و...  آسانسور  براي  بازاريابي 

زايي کرد.

- بررسي ايده هاي موجود در انجمن

- انتخاب

- امکانات

- آمادگي ذهني

- علاقه

- شروع

تمام

به ضمیر باطن 

خود به صورت 

یک هوش 

زنده و یک یار 

موافق بنگرید. 

ژوزف مورفی

نه موفقیت و 

نه شکست 

یک شبه

 ایجاد

 نمی شود. 

آنتونی رابینز

کار آفرینی 
بدون سرمایه

براي پياده کردن ايده :

براي بازاريابي چنانچه فرد شرايط 
ذيل را داشته باشد پر درآمد است:

هوشنگ قربانيان ) عضوسایت ميلياردرهاي آينده ايران (
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کسب  اندازي  راه  آموزش  مقالات  سري  از 

اين  از  قسمت  آخرين  در  و  آنلاين  کار  و 

بايد  که  اصولي  درباره  تا  دارم  قصد  مقالات 

کرده  اعتماد  شما  به  مشتري  تا  شود  رعايت 

مشتري  ادامه  در  و  انجام  را  خريد  اولين  و 

نتيجه  در  و  کنم  صحبت  را  شود   شما  دايمي 

ادامه  که  است  مرحله  اين  موفق  بردن  پايان  به 

حيات کسب و کارتان  حاصل خواهد شد.

طبق  که  ايد  گرفته  ياد  شما   ، کار  بخش  اين  تا 

سايت   ، قبل  مقالات  در  شده  بيان  جزئيات 

در  و  کرده  اندازي  راه  را  خود  فروشگاه  يا 

مشتري  و  معرفي  را  فروشگاه  اين  بعد  مرحله 

و  راهنمايي  تان  فروشگاه  ويترين  جلوي  تا  را 

مناسب  ارائه  يک  شما  اگر  کنيد.حالا  هدايت 

تمامي  باشيد  نداشته  دهيد  مي  که  خدماتي  از 

کنار  تا  مشتري  کشاندن  براي  شما  تلاش 

اول  صفحه  همان  يعني  فروشگاهتان  درب 

وب سايت ، بي نتيجه خواهد ماند!

بايد بدانيد که با عدم رعايت اين مرحله حتي اگر 

مراحل قبل را به درستي پياده کرده باشيد ، شما 

مغازه اي خواهيد داشت در يک محله شلوغ و پر 

رفت و آمد اما کسي از شما خريد نمي کند! پس 

لازم است که حتما به راهنمايي هاي ارائه شده در 

اين مقاله به دقت توجه کنيد تا کسب و کار خود 

را تثبيت کنيد!

بزرگترين رسالت شما!
چيز  همه  که  اينترنت  دنياي  در 

در  بودن  واقعي  و  است  مجازي 

دارد شما چگونه  قرار  دوم  درجه 

مي توانيد مشتري را براي خريد از 

خود راضي کنيد؟

قبل  که مشتري  بدانيد  بايد  حتما 

از خريد از سايت تان بايد به شما 

اعتماد کند!

حالا چگونه مي توانيد اين اعتماد 

را جلب کنيد؟

زندگی دقیقا 

به ما آن 

چیزی را 

می دهد که 

به دنبالش 

هستیم. 

مارک فیشر

ترس باعث 

می شود 

تا بسیاری 

از مردم به 

رویاهایشان 

نرسند.

 مارک فیشر

اعتماد مشتری ، تضمین 
حیات کسب و کار آنلاین

چگونه از یک کسب و کار

 آنلاین به درآمد برسیم؟

نويسنده : کاميار کاظمی
منتشر شده در ماهنامه شبکه
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چرا مشتري به شما اعتماد نمي کند؟

1( آيا شما راست مي گوييد؟
نکند. اعتماد  شما  به  که  دارد  حق  مشتري 

و  خدمات  درباره  کاملي  اطلاعات  بايد  شما 

بدهيد  مشتري  به  دهيد  مي  ارائه  که  کالاهايي 

احساس  مشتري  تبليغات،  در  نبايد  اصلا  و 

بزرگ  اندازه  از  بيش  را  موضوع  شما  که  کند 

کرده و يا دروغ مي گوييد!

به  خدمات  خريد  درباره  رايگان  مشاوره 

است  ممکن  کار  اين  بدهيد.اگرچه  مشتري 

به  مثبت  ديدي  حتما  اما  بگيرد  را  شما  وقت 

مطمئن  خريدي  تا  داد  خواهد  شما  خريدار 

حل  راه  يا  روش  يک  باشد.  داشته  شما  از 

راه  که  است  آن  ام  رسيده  آن  به  که  جديد 

راهنمايي  براي  فروم  يا  انجمن  يک  اندازي 

مقالات،   شامل  که  مشتريان  به  خريد  از  قبل 

شما  از  مشتريان  متعدد  هاي  جواب  و  سوال 

قابل  بسيار  مشتري  اطمينان  جذب  در  است 

اهميت است.

بدهيد  اطمينان  مشتري  به  امکان  صورت  در 

آن  نبود  پسند  مورد  اگر  کالا  يا  خدمات  که 

بازخواهيد  را  مبلغ  و  گرفت  خواهيد  پس  را 

به  شما  که  دهد  مي  نشان  کار  اين  گرداند! 

بسيار  دهيد  مي  ارائه  که  خدماتي  و  کار 

به  علاقمند  هم  مشتري  پس  داريد!  اطمينان 

خريد از شما خواهد شد.

اگر  و  خريد  از  بعد  را  خدمات  و  کالا  مبلغ  و  پول 

،درب  دارد  مشتري  به  محل  در  تحويل  به  نياز 

اين  بگيريد!اگر  مشتري  از  کالا  تحويل  با  منزل 

دريغ  حتما  است  پذير  امکان  شما  براي  کار 

نکنيد.

پول  ابتدا  مشتري  تا  است  لازم  هم  اگر 

آدرس  بنابراين  بپردازد  را  کالا  يا  خدمات 

و  امکان  صورت  در  باز  و  تماس  شماره  و 

اعتماد  جلب  براي  را  شرکت  ثبت  شماره 

آنلاين  هاي  خريد  براي  و  دهيد  قرار  مشتري 

پرداخت  هاي  درگاه  با  ارتباط  برقراري 

آنلاين را فراموش نکنيد.

به  نياز  که  محصولاتي  براي  رايگان،  ارسال 

جالب  روشي  خود  هم  دارند  نقل  و  حمل 

اين  اگر  است.يا  کاربران  نظر  جلب  براي 

ندارد  اقتصادي  صرفه  شما  براي  موضوع 

ارسال  براي  مشتري  که  اي  هزينه  مقابل  در 

را  خدمات  يا  کالا  سري  يک  پردازد  مي 

دهيد.مشتري  قرار  اختيارش  در  رايگان  به 

بسيار  »رايگان«  کلمه  ديدن  از  عموما  ها 

خوشحال مي شوند!

ضمیر باطن 

شما سازنده 

بدن شماست 

و می تواند 

شما را 

درمان کند. 

ژوزف مورفی

تنها کسانی 

می توانند 

کارهای 

بزرگی انجام 

دهند که به 

قدرت ذهن 

ایمان دارند. 

مارک فیشر
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2( آيا شما خدمات مناسبي در مقابل 
رقبا ارائه مي دهيد؟

سطح  يک  بايد  کالا  و  خدمات  ارائه  براي  شما 

بررسي  با  و  بگيريد  نظر  در  را  خدمات  پايين 

حداقل  اين  اگر  که  بدانيد  ها  فروشگاه  ساير 

شما  از  خريدي  حتما  ندهيد  ارائه  را  خدمات 

اين  کنيد  سعي  سپس  گرفت  نخواهد  انجام 

سمت  به  و  داده  افزايش  را  حداقلي  خدمات 

ارائه خدماتي بهتر پيش برويد. 

ساير  مقابل  در  شما  که  امتيازاتي   )3
فروشنده ها داريد چيست؟

چه  شما  که  بپرسيد  خود  از  بايد  هميشه 

رقبايتان  از  را  شما  که  ميدهيد  ارائه  را  خدماتي 

قرار  مشتري  جاي  را  خود  ميکند.اگر  ممتاز 

 : چيست؟  نظرتان  به  سوال  اين  جواب  دهيد 

»چرا مشتري بايد از من خريد کند؟«

لازم  خود  قوت  نقاط  و  دلايل  به  رسيدن  براي 

بشناسيد  را  خود  رقباي   ، همه  از  اول  تا  است 

رقبا  هاي  سايت  به  خود  کاري  زمينه  در  پس 

مراجعه کرده و حتي به عنوان يک مشتري

آنها  شگردهاي  تا  شويد  مذاکره  وارد  آنها  با 

نکات  آن  بعد  و  بيابيد  مشتري  جذب  براي  را 

کنيد!«  »بهينه  خود  خدمات  و  سايت  براي  را 

بهتر  را  خدمات  آن  شما  بايد  است  درست  بله 

را  خدمات  آن  بخواهيد  فقط  اگر  وگرنه  کنيد 

به  نسبت  شما  امتياز  پس  دهيد  ارائه  آنها  مانند 

آنها در چيست؟

آنلاين  فروشگاه  يا  سايت  اگر  مثال  براي 

تحويل  شهرستان  در  روزه  سه  را  کالا  رقيب 

اين  شگردهايي  با  توانيد  مي  شما  دهد  مي 

حتي  و  رسانده  ساعت   48 تا   24 به  را  زمان 

کالا  رسيدن  در  تاخير  صورت  در  کنيد  اعلام 

، جريمه به مشتري پرداخت خواهيد کرد!

هميشه  و  هستند  باهوشي  افراد  ها،  مشتري 

مشتري  اين  و  دارند  نظر  در  را  خود  منفعت 

کار  حيات  ادامه  يا  توقف  ضامن  که  است 

و  مزايا  پس  است!  تان  آنلاين  تان   کسب  و 

زودي  به  را  رقبا  مقابل  در  شما  پررنگ  نقاط 

قرار  استفاده  و  توجه  مورد  سريعا  و  بيند  مي 

خواهد داد.

تشخيص نياز مشتري
مناسب  جوابي  يافتن  و  مشتري  نياز  شناخت 

فروشنده  يک  وظيفه  مهمترين  نياز  آن  براي 

خوب است.

نيازها  آن  توان  مي  چگونه  که  دانيد  مي  آيا 

را تشخيص داد؟

پر  هميشه  خانوادگي  و  دوستانه  هاي  جمع 

بالقوه  ما  ها!همه  درخواست  و  نيازها  از  است 

ميان  در  کنيد  سعي  پس  هستيم  مشتري  يک 

کرده  جستجو  آشنا  و  دوست   ، اطرافيان 

از  تر  مهم  و  ديده  را  مشتري  اکنون  نياز  و 

آن  روي  بر  و  زده  حدس  را  او  آتي  نياز  آن 

سرمايه گذاري کنيد!

نياز  بتوانيد  اگر  فروشنده  يک  عنوان  به  شما 

سرمايه  و  داده  تشخيص  را  آينده  بازارهاي 

به  باشيد  داشته  زمينه  اين  در  مناسبي  گذاري 

و  گذاشته  سر  پشت  را  رقبا  توانيد  مي  راحتي 

و  کسب  آينده   ، رو  پيش  هاي  افق  به  نگاه  با 

کار خود را نيز تضمين کنيد.

اعتماد به 

نفس اولین 

گام به 

سوی 

موفقیت است

همه رویاهای 

ما می توانند 

محقق شوند، 

مشروط بر 

اینکه ما 

شجاعت 

دنبال کردن 

آنها را داشته 

باشیم. 

والت دیسنی



ماهنامه ميلياردرهاي آينده ايران34
www.forum.unc-co.ir ماهنامه ميلياردرهاي آينده ايران33

www.forum.unc-co.ir

نياز  تشخيص  براي  ديگر  مناسب  محل 

هاي  شبکه  و  اينترنت  از  استفاده  مشتري 

اجتماعي مجازي است!

شده  جستجو  کلمات  تعداد  و  گوگل  حتي 

که  کند  روشن  تواند  مي  کاربران  توسط 

يا  و  است  رفته  سمت  کدام  به  عمومي  اقبال 

حتي خواهد رفت.

کاربران  هم  آنلاين  اجتماعي  هاي  شبکه  در 

کمي  با  شما  گويند  مي  خود  نيازهاي  از 

نتايج  به  ها  شبکه  اين  در  گذار  و  گشت 

ميزان   : مثال  طور  به  رسيد!  خواهيد  خوبي 

به  کاربران  لايک  اصطلاحا  و  توجه  تعداد  و 

آن  به  عموم  توجه  از  نشان   ، موضوع  يک 

دارد!

استفاده  دهم  مي  پيشنهاد  که  ديگر  راه  يک 

از نظر سنجي است!

هايي  سنجي  نظر  از  استفاده  با  توانيد  مي  شما 

مي  انجام  خاص  هاي  سايت  توسط  که 

از  خيلي  جواب  به  آنها  نتايج  ديدن  و  گيرد 

سوالاتتان درباره نياز کاربران برسيد.

مشتري هاي دايمي
جديد  مشتري  جذب  چه  اگر  دانيد  مي  آيا 

مشتري  بايد  اما  است  اهميتي  با  مقوله  بسيار 

اند  کرده  خريد  شما  از  بار  يک  که  هايي 

علاقمند  دوباره  و  دوباره  خريد  براي  هم  را 

اين  و  شوند  شما  دايمي  مشتري  تا  کنيد 

شما  از  خريد  از  خوبي  ديد  اگر  ها  مشتري 

کرده  اعتماد  شما  به  تر  راحت  باشند  داشته 

خواهند  شما  کالاهاي  و  خدمات  خريدار  و 

بود!

مشتري هاي جديد
غافل  جديد  مشتري  جذب  از  وقت  هيچ 

باشيد  مشتري  جذب  پي  در  هميشه  و  نشويد 

اي  برنامه  مشتري  جذب  اين  براي  حتي  و 

روز   هر  و  باشيد  داشته  هميشگي  و  دايمي 

جلب  براي  جديد  ايده  يک  فکر  به  بايد 

توجه مشتري هاي جديد باشيد.

به  که  هستند  کساني  هميشه  که  بدانيد  بايد 

اما  دارند  نياز  دهيد  مي  ارائه  شما  که  خدماتي 

خدمات  از  تا  کنند  پيدا  را  شما  بايد  مطمئنا 

مشتري  جذب  پس  کنند.  استفاده  تان 

براي  مشتري  جذب  در  گزينه  اولين  هدفمند، 

شما خواهد بود.

بعد  بايد  دايمي  بصورت  مشتري  جذب  براي 

مشتريان  از  کاملي  اطلاعات  اول  خريد  از 

و  علايق   ، اخلاق  حتي  و  کنيد  کسب  تان 

جزئيات  کوچکترين  و  تاريخ  و  خريد  ميزان 

مهم  بسيار  شما  مشتريان  بندي  دسته  براي  هم 

توانيد  مي  ها  بندي  دسته  همين  با  است.شما 

هدفمند  تبليغات  يک   ، تبليغات  بعد  مرحله  در 

ارائه  خود  دار  هدف  هاي  مشتري  براي 

مشتري  کردن  دايمي  براي  مطمئنا  و  دهيد 

اين  مختلف  علايق  سطح  با  گوناگون  هاي 

راهکار بهترين روش مي باشد.

کارایی 

اساس 

بقا است، 

اما لازمه 

موفقیت 

ثمربخش 

بودن است.

جان ماکسول

راه موفقیت، 

همیشه در 

حال ساخت 

است؛ 

موفقیت 

پیش رفتن 

است، نه به 

نقطه پایان 

رسیدن.

آنتونی رابینز
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و  کالا  و  بسته  ارسال  حال  در  اگر  پس 

هستيد  جديد  مشتري  يک  براي  خدماتي 

طوري  که  کنيد  توجه  نکته  اين  به  بايد  هميشه 

براي  مشتري  که  دهيد  ارائه  را  خدمات  اين 

از  استفاده  و  شما  با  تماس  رغبت  هم  بعد  بار 

محصولات تان را داشته باشد.

قرار  شما  با  بعد  هاي  زمان  در  مشتري  اگر 

درخواست  را  محصولي  و  بست  کاري  داد 

او  براي  تخفيف  يا  امتياز  که  است  بهتر  کرد 

دايمي  هاي  مشتري  اين  حتي  بگيريد  نظر  در 

به  سينه  ارائه  و  جديد  هاي  مشتري  جذب  در 

و  بود  خواهند  مفيد  بسيار  شما  تبليغات  سينه 

مطمئنا مشتري که آنها به شما معرفي 

خدمات  ارائه  حاصل  که  شما  مناسب  وجه 

و  راحتي  همراه  به  مناسب  محصولات  و 

است  خريد  هنگام  در  خريدار  آسايش 

و  شد  خواهد  شما  سرمايه  بزرگترين 

شعار  يک  انتخاب  با  شما  که  اينجاست 

و  کم  کم  فرد  به  منحصر  لوگويي  و  مناسب 

به تدريج به يک برند معتبر خواهيد شد.

نياز  تنها  شما   ، برند  يک  به  شدن  تبديل  براي 

سينه  به  سينه  هاي  نقل  و همين  داريد  زمان  به 

تان  سايت  به  نسبت  کاربران  مثبت  ديد  و 

است که به اين برند اعتبار مي بخشد!

خواهند  خريد  شما  از  تر  راحت  کنند  مي 

مشتري  اعتماد  به  جديد  مشتري  زيرا  کرد 

و  شود  مي  معامله  وارد  شما  با   ، شما  قديمي 

اعتماد  جلب  سخت  بسيار  مرحله  يعني  اين 

و  ايد  گذاشته  سر  پشت  هزينه  کمترين  با  را 

بدست  براي  بايد  که  شما  براي  موضوع  اين 

با  و  کرده  ريزي  برنامه  مشتري  هر  آوردن 

ارزش  با  بسيار  آوريد  چنگ  به  را  آن  تلاش 

خواهد بود.

و  رقبا  بررسي  حال  در  پي  در  پي   بايد  شما 

کردن  راضي  و  مشتري  جذب   ، بازار  نياز 

سه  اين  اگر  و  باشيد  قديمي  هاي  مشتري 

از  بعد  باشيد  داشته  ياد  به  هميشه  را  اصل 

به  آن  تبديل  تا  مشتري  جذب  چرخه  مدتي 

ميشود  مشخص  برايتان  دايمي  مشتري  يک 

خواهيد  درآمد  کسب  براي  را  خود  راه  و 

يافت.

وقتی زندگی 

چیز زیادی 

به شما 

نمی دهد، 

به خاطر 

این است 

كه شما چیز 

زیادی از آن 

نخواسته اید

موفقیت، 

مساوی با 

رسیدن به 

هدف نیست، 

بلکه خود 

سفر است.

جان ماکسول
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و  کسب  در  جديد  هاي  روش  آزمودن  از 

براي  را  ها  روش  همه  و  نترسيد  کارتان 

يک  مثال  براي  گيريد  بکار  مشتري  جذب 

بردم  استفاده  آن  از  و  رسيد  ذهنم  به  که  راهي 

فکس  طريق  از  تبليغات  و  تراکت  ارسال 

باعث  حتي  و  بود  خوبي  روش  بود!  کردن 

ما  براي  بعدها  که  شد  هايي  مشتري  جذب 

البته  و  آمد  مي  حساب  به  دايمي  هاي  مشتري 

به مزايا و حتي معايب اين کار هم پي بردم.

کاري  و  کسب  خواهيد  مي  که  حالا  پس 

دور  به  را  ترس   ، کنيد  پا  و  دست  خود  براي 

و  آهسته  بايد  که  بدانيد  هميشه  و  انداخته 

رشدهاي  از  وقت  هيچ  و  برويد  پيش  پيوسته 

ناگهاني   هاي  رکود  از  يا  و  خوشحال  سريع 

که  کنيد  کاري  بايد  تنها  و  نشويد  ناراحت 

شود  دايمي  برايتان  فروش  هاي  موفقيت 

امري  سقوط  و  رشد  کاري  هر  در  وگرنه 

هراسي  رفتن  جلو  از  نبايد  شما  و  است  طبيعي 

را به دل راه دهيد.

مقالات  از  سري  اين  در  آنچه  اميدوارم 

تجربيات  نتيجه  ام  کرده  سعي  ،که  شد  گفته 

شما  براي  باشد  توانسته   ، باشد  ام  شخصي 

و  کسب  از  روشن  نيمه  و  تاريک  ديدي  که 

توان  و  بوده  مفيد  ايد  داشته  آنلاين  کارهاي 

بکار  هايتان  ايده  رساندن  ثمر  به  براي  را  خود 

انتظار  که  اي  نتيجه  خدا  اميد  به  و  بگيريد 

داريد را نيز کسب نماييد.

بر روی 

زمین چیزی 

بزرگتر از 

انسان نیست 

و درانسان 

چیزی بزرگتر 

از فکر او

» همیلتون «

هر چه 

بیشتر تصمیم 

بگیرید، 

قدرت 

تصمیم گیری 

شما بیشتر 

می شود. 

»رابینز«
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چگونه کار خود 
را شروع کنيم؟

1- نوع کار خود را مشخص فرمائيد.

2- محل کار مشخص شود.

3- سرمايه مورد نياز برآورد گردد.

4- تجهيزات و امکانات آنرا در نظر بگيريد.

محل  و  کرده  مشخص  را  اوليه  مواد  نوع   -5

دقيق تهيه آنرا در نظر داشته باشيد.

 , ماه  سه  حداقل  را  کار  از  ناشي  زيان  برآورد   -6

شناخته  شما  کار  که  دارد  نياز  باشي.زمان  داشته 

شود.

را  شما  نظر  مورد  فعاليت  که  محل  چند  از   -7

جواب  و  کنيد  بازديد  حتما  دهند  مي  انجام 

سئوالات خود را بگيريد.

8- روابط عمومي بالائي داشته باشيد.

9- براي گرفتن مجوزهاي لازم اقدام نمائيد.

=========================

با  بايد  ميکنيد  انتخاب  که  را  کاري  کار:  نوع   -1

و  عشق  با  که  باشد  داشته  سازگاري  شما  علايق 

علاقه آنرا به انحام برسانيد.

که  بگيريد  نظر  در  را  محلي  بايد   : کار  محل   -2

از کار شما استقبال شود.

نمائيد.منابع  برآورد  را  نظر  مورد  سرمايه   -3

تامين سرمايه در آخر مطلب نوشته مي شود.

لازم  تجهيزاتي  و  امکانات  چه  کنيد  تحقيق   -4

و  کرده  تهيه  دوم  دست  امکان  صورت  داريد.در 

بازسازي فرمائيد که مقرون به صرفه باشد.

محلهاي  حتما  هستيد  توليدي  کار  در  اگر   -5

کدام  هر  از  و  بدانيد  را  خود  اوليه  مواد  تهيه 

قيمت بگيريد.

محل  در  کارتان  بايد  اينکه  گرفتن  درنظر  با   -6

کنيد. ضرر  مدتي  تا  است  ممکن  شود  شناخته 

زيان  ماه  سه  براي  اقل  حد  و  باشيد  نداشته  ترسي 

گرفته  نظر  در  برايش  حدي  و  بگيريد  نظر  در 

کار  در  بايد  کرد  تجاوز  ضرر  حد  از  شود.اگر 

تجديد نظر نمائيد.

مکان  چند  از  کار  بانوع  بيشتر  آشنائي  براي   -7

زمينه  در  را  خود  سئوالات  و  فرمائيد  بازديد 

که  هستند  افرادي  بپرسيد.حتما  موفقيت  راههاي 

جواب شما را بدهند.

روابط  داشتن  کار  محيط  در  مسئله  مهمترين   -8

لب  بر  لبخندي  است.هميشه  بالا  بسيار  عمومي 

داشته باشيد. اعجاز ميکند.

کنيد.  اقدام  لازم  مجوزهاي  گرفتن  براي   -9

اتحاديه  يا  باشد  صنايع  اداره  است  ممکن 

اصناف.

در رابطه با تهيه سرمايه:

داريد  که  مقدارپولي  يعني  شخصي:  سرمايه   -1

و با آن مي خواهيد شروع کنيد.

طلا   - خودرو   - منزل  از  وسايلي  فروختن   -2

و....

و  فاميل  يا  و  خانواده  افراد  از  کردن  قرض   -3

دوستان و آشنايان.

بانکي  وام  از  بتوانيد  چنانچه   : بانکي  وام   -3

شروع  را  خود  کار  توانيد  مي  کنيد  استفاده 

ضامن  يا  و  آزاد  سند  داشتن  اش  کنيد.لازمه 

معتير است.

کسر  بگيريدو  شريک  خود  براي  توانيد  مي   -4

شريک  گرفتن  نمائيد.)در  تامين  را  خود  بودجه 

حتما دقت لازم بفرمائيد.(

به یاد داشته 

باش که برای 

موفقیت، 

بیش از هر 

چیز به اراده 

و تصمیم نیاز 

داری 

آبراهام لینکلن

همیشه به 

خود اعتماد 

داشته باشید. 

اگر یک بار 

کاری را 

با موفقیت 

انجام داده 

باشید، بازهم 

می توانید.

آنتونی رابینز

هوشنگ قربانيان ) عضوسایت ميلياردرهاي آينده ايران (
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را  خانگي  مشاغل  کار  وزارت 

هايي  کتاب  آن  براي  و  تعريف 

که  است  کرده  تاليف  را  آموزشي 

است  تومان   1500 کتاب  هر  قيمت 

هر  در  ميکنم  سعي   VIP بخش  در  و 

براي  را  کار  وزارت  آموزش  تاپيک 

يک شغل را براي دانلود قرار دهيم.

داده  آموزش  و  معرفي  مشاغل  برخي 

شده :

امکان  )با  اعتياد  درمان  و  مشاوره   -

سرويس‌دهي در منازل(

- خدمات سفره‌آرايي

- دوخت لباس سيسموني کودک

ICDL خدمات تايپ و -

تراريوم  و  ويواريوم  ساخت   -

)آکواريوم گياهي و باغ شيشه‌اي(

مبلمان  و  اثاثيه  چيدمان  و  طراحي   -

منازل

براي دسترسي به اين آموزش ها و صدها آموزش ديگر، کافي است 
که به سايت زير مراجعه :

http://forum.unc-co.ir                      

و با عضويت در بخش ويژه )VIP(  مي توايند اين آموزش ها را 

دانلود کنيد.

آموزش صدها مشاغل خانگی 

       در سايت »ميلياردرهای آينده ايران«

طراحي  و  مشاوره  خدمات   -

سالن‌هاي  نمايشگاه‌ها،  غرفه‌هاي 

همايش، سازمان‌ها، استاديوم‌ها

و  تبليغاتي  کليپ‌هاي  توليد   -

بازرگاني

- خدمات و مشاوره مراسم ازدواج

سخنراني‌ها،  مستندسازي  خدمات   -

همايش‌ها و سمينارها

و  عمومي  متون  ترجمه  خدمات   -

تخصصي

)کلينيک  دامپزشکي  خدمات   -

دامپزشکي( در منزل

يدکي  قطعات  تامين  خدمات   -

و  تلفني  صورت  )به  خودرو 

اينترنتي( 	

- طراحي لباس و کفش

- خدمات نظافت خانگي و ادارات

و صد ها شغل در حوزه هاي 
خدماتي  توليدي،  کشاورزي، 

و غيره ...

حتی 

دارکوب نیز 

موفقیت خود 

را مدیون 

تلاش پیوسته 

و کوبیدن 

نوکش است 

تا به هدف 

نایل شود.

کولمن کاکس

موفقیت به 

سراغ کسانی 

می آید که 

آن قدر در 

تلاشند که 

وقت 

نمی کنند 

دنبال آن 

بروند

هنری تورئو





براي کسب اطلاعات بيشتر به آدرس اينترنتي 

انجمن مراجعه کنيد :

www.forum.unc-co.ir

کسب و کار و محصولات خود 
را به هزاران نفر معرفی کنید...



ایـــنـــجــــا

محل تبلیغ شماست


